A
A A MODELE D'ANALYSE DE RENTABILISATION ET DE RCI
ACPV

OBJET : Servez-vous de ce modele pour établir une stratégie et exercer votre analyse de rentabilisation et votre RCI pour obtenir pour
obtenir un mandat d'un nouveau client ou des mandats de plus d’un client actuel.

Client:

Modele d’exemple pratique
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https://www.cpsa.com/resources/articles/how-to-set-effective-goals
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